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 وصف البرنامج الأكاديمي         

 

خصائص البرنامج ومخرجات التعلم المتوقعة من الطالب تحقيقها   يوفر وصف البرنامج الأكاديمي هذا  ايجازاً مقتضياً لأهم
 مبرهناً عما إذا كان قد حقق الاستفادة القصوى من الفرص المتاحة . ويصاحبه وصف لكل مقرر ضمن البرنامج 

 

  المؤسسة التعليمية .1

  / المركز  علميالقسم ال .2

او اسم البرنامج الأكاديمي  .3

 المهني 
 

  ية اسم الشهادة النهائ .4

  :النظام الدراسي  .5
 سنوي /مقررات /أخرى 

 

  المعتمد    برنامج الاعتماد .6

  المؤثرات الخارجية الأخرى   .7

  تاريخ إعداد الوصف  .8

 أهداف البرنامج الأكاديمي  .9
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 المطلوبة وطرائق التعليم والتعلم والتقييم  برنامجمخرجات ال  .10

   الاهداف المعرفية  -أ
         -1أ

 -2أ

  -3أ
 -4أ
  -5أ
 -6أ

 برنامج لخاصة بال ا يةالمهارات الأهداف –ب 

 - 1ب 

   - 2ب 

         - 3ب 

 
 طرائق التعليم والتعلم       

 

 

 

 
 طرائق التقييم      

 

 

 

 
 الوجدانية والقيمية .  الأهداف -ج

   -1ج         

 -2ج

 -3ج

 -4ج    
 طرائق التعليم والتعلم      

 

 

 

 
 لتقييم  طرائق ا   
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 . الشخصي(الأخرى المتعلقة بقابلية التوظيف والتطور  )المهاراتالمنقولة التأهيلية و المهارات العامة-د 

 -1د

 -2د

 -3د

 -4د    

 طرائق التعليم والتعلم           

 

 

 

 

 

 طرائق التقييم          

 
 
 

 بنية البرنامج  .11

 الساعات المعتمدة           اسم المقرر أو المساق رمز المقرر أو المساق  المرحلة الدراسية 

 عملي     نظري      
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 التخطيط للتطور الشخصي  .12

 
 
 
 
 
 

 المعهد(الأنظمة المتعلقة بالالتحاق بالكلية أو  ع)وضمعيار القبول  .13

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 أهم مصادر المعلومات عن البرنامج .14
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 مخطط مهارات المنهج 

 يرجى وضع اشارة في المربعات المقابلة لمخرجات التعلم الفردية من البرنامج الخاضعة للتقييم 

 مخرجات التعلم المطلوبة من البرنامج  

 أساسي اسم المقرر  رمز المقرر  السنة / المستوى 

 أم اختياري 
  ية المهارات الأهداف  ة  ي المعرفالأهداف 

 برنامج  الخاصة بال

الأهداف الوجدانية  

 والقيمية  
والتأهيلية  ارات العامة المه

المهارات الأخرى   ) المنقولة

المتعلقة بقابلية التوظيف  

 ( والتطور الشخصي

 4د 3د 2د 1د 4ج 3ج 2ج 1ج 4ب  3ب  2ب  1ب  4أ 3أ 2أ 1أ
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 موذج وصف المقرر ن

 

 وصف المقرر 

 

 

 جامعة ذي قار المؤسسة التعليمية .1

 كلية الادارة والاقتصاد    / المركز علمي القسم ال .2

 سويق المصرفي الت اسم / رمز المقرر  .3

 حضوري  أشكال الحضور المتاحة  .4

 الفصل الثاني  الفصل / السنة  .5

 45 )الكلي( الدراسية عدد الساعات  .6

 2024-2-2 تاريخ إعداد هذا الوصف   .7

 أهداف المقرر  .8

( مع تناول المفردات الاخرى المتعلقة بالمادة  ه، طرق)ما هيته، اهميته ، اهدافه ، انواعه بالتسويق المصرفيتزويد الطالب بالمعرفة المتعلقة 
. 

 
 
 
 
 

 
 

 

يوفر وصف المقرر هذا إيجازاً مقتضياً لأهم خصائص المقرر ومخرجات التعلم المتوقعة من الطالب تحقيقها  

المتاحة. ولابد من الربط بينها وبين وصف  التعلم  قصوى من فرص  مبرهناً عما إذا كان قد حقق الاستفادة ال 

 ؛ البرنامج.
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 وطرائق التعليم والتعلم والتقييم مقررات المخرج .10

   هداف المعرفية الأ -أ
 . بالتسويق المصرفيالمتعلقة مفاهيم الالتعرف على  -1أ

 التسويق المصرفي التعرف على اهمية  -2أ

 التسويق المصرفيدراسة انماط   -3أ
 الخدمات المصرفية دراسة -4أ
 التعرف على انواع التسويق المصرفي  -5أ
 خصائص التسويق المصرفي التعرف على   -6أ

   مقرر.الخاصة بال يةالمهاراتالأهداف   -ب 

 التسويق المصرفي اجراءات  – 1ب

 التسويق المصرفي مقومات  – 2ب

 كيفية تقديم الخدمات المصرفية  – 3ب

 التسويق المصرفيتعلم    -4ب

 طرائق التعليم والتعلم       

 المحاضرات التفاعلية 

 الاسبوعية تكليف الطالب بالواجبات

 تكليف الطلاب بأعداد التقارير الاسبوعية 

 )كوزات(  الامتحانات اليومية

 اختبارات شفهية 

 توجيه الاسئلة

 

 

 
 طرائق التقييم      

 

 وضع علامات لكل طالب يشارك في المحاضرة 

 وضع علامات لكل طالب مستمر في الحضور 

 وضع علامات في اختبارات الامتحانات الاسبوعية 

 

 
 لأهداف الوجدانية والقيمية ا -ج

 لإداء المهام المناطة به ان يكون الطالب حريصا   -1ج

 ولأستاذه ان يكون الطالب محبا لمادته العلمية -2ج

 ان يكون الطالب متشوقا لمشاركته وابراز دوره في المحاضرة   -3ج

 خلق روح المنافسة بين الطلاب  -4ج
 طرائق التعليم والتعلم      

 

 تشجيع على طرح الاسئلة والاستفسارات ال       

 عمل مناقشات بعد الانتهاء من المحاضرة       
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 طرائق التقييم     

 

 وضع العلامات الخاصة بالمشاركات 

 

 
 المنقولة ) المهارات الأخرى المتعلقة بقابلية التوظيف والتطور الشخصي (.التأهيلية العامة و المهارات -د 

 الواجبات   القدرة على اداء -1د

 الاستفسار عن جوانب الغموض ان وجدت  -2د

 الاستفسار عن المحاضرات السابقة -3د

 خلال المحاضرة وبعد المحاضرة  ءتوضيح كل شي  -4د
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 بنية المقرر .11

اسم الوحدة / أو   مخرجات التعلم المطلوبة  الساعات الأسبوع 
 الموضوع

 طريقة التقييم طريقة التعليم

المقدمة, ظهور   للتسويق عامل مدخ 6 والثان  الاول
التسويق, مفهوم  

التسويق, مراحل تطور 
التسويق, اهمية 
التسويق, منافع 

 التسويق, 

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة 

, مفهوم التسويق المصرفي إضاءات حول التسويق المصرفي 6 والرابع الث الث
  مرحل تطوره, اهميته, 

الحاجة إلى  مبررات 
تطبيق التسويق 

معوقات   , بالمصارف
نجاح إدارة التسويق 

فروقات   , بالمصارف
تسويق الخدمات بين  
المصارف الإسلامية 

 , والتقليدية

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

الخامس  
 ادسوالس

مفاهيم أساسية حول الخدمات   6
 المصرفية

ها,  , اهميتمفهوم الخدمة
خصائصها, انواعها, 

 مراحل تطورها

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

مفهوم البيئة التسويقية  تحليل البيئة التسويقية للمصارف  6 السابع والثامن 
أهمية تحليل   , للمصرف

وتشخيص البيئة 
البيئة   , التسويقية

البيئة  , التسويقية الكلية
ل مداخ , الجزئية

الاستجابة الفعالة لقوى 
 البيئة التسويقية

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

, مفهوم المنتج المصرفي تخطيط المنتجات المصرفية  3 التاسع
الحاجة إلى   دورة حياته, 

  , تطوير الخدمة المصرفية

المناقشة وطرح  
 لاسئلة ا

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة
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 البنية التحتية   .12

  ـ الكتب المقررة المطلوبة 1

المداخل الرئيسية لتطوير 
 الخدمة المصرفية 

, اهميته,  مفهوم السعر تسعير المنتجات المصرفية 3 العاشر
العوامل المؤثرة  اهدافة, 

في تسعير الخدمات  
 المصرفية

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

الحادي عشر  
 والثان عشر

وظائف    , التوزيعمفهوم  توزيع الخدمات المصرفية 6
تقديم   -التوزيع

الخدمات المرافقة  
قنوات توزيع  , للمنتج

  , الخدمات المصرفية

العوامل المؤثرة في اختيار  
 منافذ التوزيع 

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

الثالث عشر 
 والرابع عشر 

  , مفهوم الترويج المصرفي ترويج الخدمات المصرفية  6

  , دور الترويج المصرفي
العوامل المؤثرة على 

المزيج الترويجي 
  , للخدمات المصرفية

مزيج ترويج الخدمات  
 المصرفية

المناقشة وطرح  
 الاسئلة 

وضع علامات  
للمشاركين في  

 المحاضرة

    الامتحان 3 عشر   الخامس
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  )المصادر(   رئيسية ـ المراجع ال2

                 ـ الكتب والمراجع التي يوصى بها  ا

 ( المجلات العلمية , التقارير ,....  ) 
 التسويق المصرفي: فضل محمد ابراهيم المحمودي كتاب 

2014 

 

ب ـ المراجع الالكترونية, مواقع الانترنيت  

 .... 
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